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Kompetenz, aber auch Herz und Einfiihlungsvermogen

Oesterle Immobilien Biiro in Lindau eroffnet — Verkauf und Vermietung von Wohn- und Gewerbeobjekten

Das Unternehmen Oesterle Immo-
bilien kann 2026 auf 30 Jahre Er-
fahrung in der Immobilienbran-
che verweisen. Der Hauptsitz
befindet sich in Leutkirch und es
gibt eine Niederlassung in Stutt-
gart. Nun wurde auch in Lindau
ein Biiro erdffnet. Biiroleiterin ist
hier Nele Schwerthalter. Eine Lin-
dauerin, die nicht nur mit Fach-
kompetenz iiberzeugen kann, son-
dern auch mit einem groBen Erfah-
rungsschatz, Ortskenntniss und
Herz.Fiirsiegehoren Einfiihlungs-
vermogen, Menschlichkeit und
Diskretion zu Eigenschaften, die
wirklich gute Immobilienmakler
auszeichnen.

Dass die Immobilienberaterin
hilt, was sie verspricht - davon
berichten die hervorragenden
Bewertungen ihrer Kunden im
Internet und das beweist die
hohe Empfehlungsrate zufrie-
dener Kunden. ,Sehr viele
neue Kunden kommen zu uns,
weil ihnen Menschen, mit
denen wir beim Kauf der Ver-
kauf einer Immobilie bereits
zusammengearbeitet haben,
von ihren guten Erfahrungen
berichtet haben“, weify Nele
Schwerthalter.

Zu den Tatigkeitsbereichen
von Oesterle Immobilien ge-
hort nicht nur das klassische
Vermittlungsgeschift, sondern
auch die Tatigkeit als Sachver-
stindigenbiiro, Hausverwalter,
Investor und Projektentwickler.
Mit seinen 20 Mitarbeiterinnen
und Mitarbeitern bietet es vom
Bodensee iiber Oberschwaben
und das Allgdu bis nach Stutt-
gart seine Immobiliendienst-
leistungen an und verfiigt tiber
ein grofles Netzwerk.

Das Credo, nach dem die
Makler bei Oesterle arbeiten,
lautet: Mit Sicherheit mehr
Leistung. ,,Ein Objekt in einer
Top-Lage verkaufen oder tiber
den niedrigsten Preis kann
jeder. Ein guter Makler erzielt
einen besseren Preis, betreut
seine Kunden umfassend, das
heifdt, auch iiber den Kauf oder
Verkauf hinaus, und begleitet
seine Kunden mit Diskretion

und Einfithlungsvermégen®,
sagt Nele Schwerthalter. Das
fangt damit an, dass nicht alle
Immobilien aus freien Stiicken
verkauft werden. Manche Eigen-
timer werden durch &duflere
Umstdnde, wie zum Beispiel
eine Scheidung oder den Tod
des Partners zum Verkauf ver-
anlasst. Hier ist besonderes
Fingerspitzengefiihl gefordert,
um einen reibungslosen und
fairen Vermittlungsprozess zu
gestalten. Und wer weif3 schon,
auf was man bei einem Kauf
oder Verkauf alles achten muss,
kann ein professionelles Expo-
sé erstellen, mit Interessenten
verhandeln?

Sowohl beim Kauf als auch
beim Verkauf einer Immobilie
gibt es zwischen dem Makler-
auftrag und der Schliisseliiber-
gabe viele Schritte, die ein pro-
fessioneller Makler kennt und
rechtssicher fiir seine Kunden
abwickeln kann. Das betrifft
zum Beispiel das Einholen, das
Aufbereiten und die Auswer-
tung aller relevanten Objekt-
unterlagen: Bauakten, Baulasten-
und Altlastenauskunft, Kldrung
der Erschlieffungssituation,
Grundbuchauszug, Teilungs-
erklarung, Versammlungspro-
tokolle, Betriebskostenabrech-
nungen. Fiir das Exposé werden
professionelle Foto-, Video-
und Drohnenaufnahmen ge-
macht und 360-Grad-Rund-
gdnge erstellt.
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Die Immobilien Oesterle GmbH aus Leutkirch hat in Lindau ein Biiro
erdoffnet. Das wird von der Immobilienberaterin und Betriebswirtin
Nele Schwerthalter geleitet. Die Lindauerin ist auf den Verkauf und
die Vermietung von Wohn- und Gewerbeimmobilien spezialisiert und
betreut hauptsdchlich den Bereich am Bodensee von Lindau bis

liberlingen.

Zur Interessentensuche ge-
horen neben einer Kundenda-
tei mit vorgemerkten Kunden,
die eine Immobilie suchen,
auch Anzeigen in Internetpor-
talen, Ausschreibungen auf der
Homepage, Social-Media-Kam-
pagnen, Flyer uvm.

Wiahrend der Besichtigungs-
termine werden auch die Kauf-
interessenten auf Wunsch zu
Themen wie Finanzierung, Re-
novierung oder Umbau be-
raten. Der Makler sammelt die
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schriftlichen Kaufangebote der
Interessenten und berdt den
Verkdufer bei der Priifung die-
ser Unterlagen. Er kiimmert sich
auch um die Erfassung der
Zdahlerstainde sowie Ab- und
Ummeldungen beim Energie-
versorger, bevor die Schliissel-
iibergabe an den neuen Eigen-
tiimer erfolgt.

»Bevor uns ein Eigentiimer
mit dem Verkauf seiner Immo-
bilie beauftragt, erfolgen kosten-
freie und unverbindliche Bera-

tungsgesprdache. Dabei schauen
wir uns die Immobilie vor Ort
an, fithren ein Gesprdach, um
das Anliegen und die individu-
elle Situation des Verkdufers
beriicksichtigen zu konnen,
bewerten die Immobilie, pri-
sentieren das Bewertungser-
gebnis und erldutern, wie ein
Verkauf tiber unser Biiro ablau-
fen wiirde. Erst wenn die Rah-
menbedingungen Kklar sind
und sich der Verkdufer eine
Zusammenarbeit mit uns vor-
stellen kann, wird der Makler-
auftrag unterschrieben®, er-
lautert Nele Schwerthalter.
Gern diirfen sich Interessen-
ten fiir einen Verkauf oder eine
Vermietung bei ihr im Lindau-
er Biiro melden. Sie bietet Ter-
mine auf Vereinbarung an und
freut sich auf Anfragen.
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Oesterle Immobilien GmbH
Nele Schwerthalter
Leitung Biiro Lindau
Langenweg 39

88131 Lindau (B)

Tel.: 08382/2792800

Mobil: 0176/56 61 01 22

E-Mail: lindau@oesterle-
immobilien.de

@ www.oesterle-immobilien.de



